
Sectores representados
en el certamen

Stands
Organiza tu participación
con un espacio a tu medida

• Nexo de unión entre visitantes y expositores.

• Facilitamos tu presencia en el Certamen en base
 a tus necesidades.
• Parking gratuito durante todos los  
 días: montaje, celebración y  
 desmontaje.
• Acceso directo al pabellón nº2  
 y hasta tu stand para labores  
 de carga y descarga.

Pabellón 2

HORARIO
Horario de asistencia de público.

Viernes 05 de octubre:

16:00 a 21:00 h.

Sábado 06 de octubre:

11:00 a 21:00 h.

Domingo 07 de octubre:

11:00 a 20:00 h.

INVITACIONESINVITACIONES
Te facilitamos

50 invitaciones
para entregar a tus 

principales clientes y 

amigos.

Solicita invitaciones adicionales
en caso de necesidad

• Moda Nupcial y de 1ª Comunión

• Restaurantes

• Food Trucks

• Agencias de viajes

• Joyerías

• Centros de Relax

• Fotógrafos

• Detalles de boda

• Spas

• Dj’s

• Limusinas, Coches clásicos

 y Autobuses

• Hoteles

• Floristerías

• Decoración y mobiliario

• Wedding Planners

• Portales de Internet

• Publicaciones

• Orquestas y espectáculos

• Fincas de alquiler, Carpas y Catering

• Centros de estética y peluquería

• Etc.

• Stand modular de 12, 18, 24, 48... m2.
 • Moqueta, mesa redonda, dos sillas,  
  mostrador, rótulo, iluminación,
  enchufe, tarjeta de parking. 

• Superficie libre con los m2 que necesites.
 • Moqueta, enchufe y tarjeta de parking.

• Días y horarios disponibles
 para decorar o montar tu stand
 • 2, 3 y 4 octubre (de 9:00 a 22:00 h.).
 • 5 de octubre (de 9:00 a 13:00 h.).                                          
• Días y horarios disponibles
 para desmontar tu stand
 • 7 de octubre (de 20:30 a 23:00 h.).
 • 8 de octubre (de 8:00  a 20:00 h.).

Pasarela nupcial
• Muestra tus colecciones y usa la pasarela  
 como escaparate de promoción    
 • Pases de moda nupcial: novia, novio,  
  padrino, madrina, invitadas…                                       
 • Pases de trajes y vestidos de 1ª comunión.
 • Pases de lencería femenina y masculina.

EXPOBODAS 2018 Espacio expositivo
• Restaurantees

• Agencias dee viajes

• Centros de RRelax

• Detalles de boda

• Dj’s

• Hoteles

• Decoración y mobiliario

• Portales de Internet

• Orquestas yy espectáculos

• Centros de eestética y peluquería

Apuesta por el éxito en tu negocio
   • Optimiza tus recursos.
   • Anticipa tus contrataciones.
   • Acércate a clientes potenciales.
   • Diferénciate de tu competencia.
   • Refuerza la imagen de tu empresa.
   • Contacta con tu PÚBLICO OBJETIVO.

   • Promociona tus servicios y productos.
   • Gestiona tu agenda de eventos para 2019 y 2020.

No dejes pasar esta oportunidad
   • Más de 150 empresas expositoras.
   • Certamen pionero a nivel nacional.
   • Bodas, comuniones, celebraciones, fiestas, eventos,…
   • Más de 2.000 parejas de novi@s a tu alcance en una bbdd.
   • Toda tu información en la WEB www.expobodasbilbao.com

   • Tu empresa presente en el DIRECTORIO de EXPOSITORES
  en formato papel y digital.
   • Sorteo de 12.000 € entre las parejas visitantes.
  Importe a invertir entre los expositores.

   • Visitantes de: Bizkaia, Gipuzkoa, Araba, Cantabria, Asturias, Navarra,
  La Rioja, Burgos, Madrid, Barcelona…

SALÓN DE SERVICIOS Y PRODUCTOS PARA CELEBRACIONES:
BODAS, COMUNIONES, DESPEDIDAS, ANIVERSARIOS, ENCUENTROS…

CELEBRA CON NOSOTROS LAS
BODAS DE PLATA DEL CERTAMEN
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DIRECTOR DE CERTAMEN

Adolfo Jurado
Ronda de Azkue, 1
48901 Barakaldo (Bizkaia)
ajurado@bec.eu
Tel. 944 040 136 / 607 628 856

SECRETARIA DE CERTAMEN

Nerea Velasco
Ronda de Azkue, 1
48901 Barakaldo (Bizkaia)
expobodasbilbao@bec.eu
Tel. 944 040 093
Fax 94 404 00 01

Información para empresas expositoras

www.expobodasbilbao.com

RAZONES PARA SER EXPOSITOR

1. Ganar cuota de mercado y contribuir a reforzar la imagen de la  
 empresa de la forma más económica y eficiente. 
2. Establecer una interacción directa entre comprador y vendedor,  
 cara a cara.
3. Establecer contactos comerciales con los visitantes y acuerdos  
 comerciales con las empresas expositoras.
4. Acelerar el proceso de decisión de compra. 
5. Las ferias se colocan en segundo lugar en el ranking, sólo detrás de la  
 venta directa, en lo que se refiere a su influencia en el proceso de ventas. 
6. Para el 85% de las empresas, la participación en ferias supone un  
 ahorro de costes importante, al concentrar compradores de productos  
 y/o servicios en un mismo lugar.
7. El 71% de los visitantes comparten la información que obtienen en  
 las ferias con 1 a 6 personas.

www.bilbaoexhibitioncentre.com
www.expobodasbilbao.com
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